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ZENTRALE
HERAUSFORDERUNG

Anlagenotstand - Bauboom
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Stagnierender Markt




AUSGANGSLAGE




SPANNUNGSFELDER

grosser Bedarf an
Buroflachen

Sharing, Flexibilisierung von
Arbeitszeiten und -orten

Bedurfnis-Segmentierung & Bedarf

Bau von mittlerem und
an gunstigerem Wohnraum

hoherem Preissegment

Einkaufcenter Onlineshopping, Click & Collect

: . interregionale & internationale
Internationale Migration Zuwanderung Migration, mit tieferem Lohnniveau

Grosser Eigenbedarf QUEZ\EHENENY  Sharing

Notstand Leerstand
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«NEUE» KRITERIEN BEI DER
PROJEKTENTWICKLUNG
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SELEKTIVITAT

e ...bei den Nutzern
« ...bei den Investoren
- ...bei den Projektentwicklern/TU




FLEXIBILITAT...

- ...iInnerhalb der Gebaude

e ...in Bezug auf

« die spatere Nutzung/eine
Zweckanderung

« Aspekte der Kreislaufwirtschaft

- Werterhaltung

- die Ruckbaubarkeit



BEDU RFNIS' « Die Bedurfnisse der Kunden unserer Kunden
stehen im Mittelpunkt (B2B2C)

ORIENTIERU NG & > W_en-iger_Leerstand (B2B)
PARTIZIPATION O rdene Stareholder







WO, FUR WEN UND WIE ENTWICKELN
WIR?

WO?
» Selektive Auswahl von Projekten

FUR WEN?
 FUr den Nutzer: Bedurfnisorientierung/-antizipierung

WIE?
« Mehrwert durch Expertise in der Entwicklungsphase
» Hochst mogliche Flexibilitat
 Einbezug aller Stakeholder

Qualitat VOR Quantitat




Shared innovation
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