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Showroom 
für erfolg- 
reiche  
Marken 



Touchpoint 
für Online- 
Händler 



Testfläche 
für Markt- 
eintritte 



Präsenz 
für lokale 
Anbieter 



Chalid A. El Ashker, 
Gründer Pop-Up-Shops 

«The New Online» 
Pop  
Up’s 
are: 

«Here to Stay» 
«Retail as a Service» 



Kurzfristiger Leerstand? 

Langfristiger Leerstand? 

Langfristiger Pop Up? 



Pop Up 
Mieter 
suchen 

Risiko- 
minimierung 

Hohe 
Frequenz 

Tiefe 
Kosten 

Service- 
paket 



Pop Up 
Vermieter 
suchen 

Energie/ 
Attraktivität 

Image- 
förderung 

Neue 
Zielgruppen 

Hohen 
Mietertrag 



Was bedeutet 
das für Sie? 



1. Attraktive Lage 
2. Marketing als Rendite 
3. Nutzungskonzept 
4. Betreuung und Begleitung 
5. Vermarktung 

Rahmenbedingungen 
für Pop Up’s 



Konzep tion Kura tion 

Ver mittlungs- 
Plattform 





Herzlichen  
Dank 
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