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Leerstand?
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Tiefe
Kosten

Risiko-
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Image-
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Zielgruppen







1. Attraktive Lage

2. Marketing als Rendite
3. Nutzungskonzept
4

5

. Betreuung und Begleitung
. Vermarktung



mittlungs-
Plattform

Konzep tion



il'llnt




Herzlichen
Dank
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