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Klassische Kernportfolios verzichten aus Liquiditdatsgriinden meist auf Privatmarktanlagen. Dennoch kann
es eine gute Mdoglichkeit sein, diese wegen ihrer Diversifikations- und Renditechancen in einem separaten
Erganzungsgeféass zu integrieren.

Immer wieder werde ich gefragt, warum wir in unseren traditionellen Vermogensverwaltungslésungen nicht auch
in Privatmarktanlagen wie Private Equity, private Kredite oder privat gehaltene Infrastrukturen investieren — obwohl
wir die Vorteile dieser Anlageklassen regelmassig hervorheben. Im Rahmen unseres Beratungsprozesses ordnen wir
Anlegerinnen und Anlegern entsprechend ihrer individuellen Risikofahigkeit eines von sechs Risikoprofilen zu. Dieses
Profil bestimmt im Rahmen der strategischen Asset Allocation das Verhaltnis von risikoreicheren Anlagen wie Aktien zu
risikodrmeren Investments wie hochwertigen Anleihen. Flr ein mittleres, sogenannt «ausgewogenes» Risikoprofil halten
wir beispielsweise 50 Prozent weltweit gestreute Aktien. Zur Diversifikation werden die restlichen Anteile auf 33 Prozent
Anleihen, 12 Prozent Hedge Funds und 5 Prozent Liquiditat verteilt.

Der Hauptgrund, warum wir in der strategischen Asset Allocation unserer klassischen Vermdgensverwaltungslésungen
keine Privatmarktanlagen berlcksichtigen, sind Liquiditdtsiiberlegungen. Denn Privatmarktanlagen sind in der Regel wenig
liquide — der Aufbau eines Investments erstreckt sich meist Gber mehrere Jahre und auch der Ausstieg ist nicht kurzfristig
maoglich. Dies steht im Widerspruch zur Anforderung, dass ein Vermogensverwaltungsmandat jederzeit investierbar und
liquidierbar sein sollte.

Wir bevorzugen daher, das «Kernportfolio» in einem gut diversifizierten, liquiden Vermdgensverwaltungsmandat zu halten
und dieses gezielt mit Privatmarktanlagen in einem separaten Gefass zu erganzen. Hier lassen sich verschiedene Typen
von Privatmarktanlagen kombinieren, von Fund-of-Funds-Lésungen bis hin zu Investments in einzelne, auf spezifische
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Sektoren oder Themen ausgerichtete Private —Equity-Manager. Wer systematisch und mit grésserem Volumen in Private
Equity investieren mochte, kann dies mit einer «Road Map» tun: einem Uber mehrere Jahre angelegten strategischen Plan
flr den schrittweisen Aufbau eines selbsttragenden PE-Portfolios.

Fur grossere Anlagevolumen, bei denen bewusst auf einen Teil der Liquiditat verzichtet werden kann, bieten sich
massgeschneiderte Portfolios an, die sich an unserer strategischen Asset Allocation im «Endowment Style» orientieren.
Dieses Modell lehnt sich an die Vermogensaufteilung erfolgreicher amerikanischer Stiftungen an: Neben den Ublichen
liquiden Anlageklassen (5 Prozent Liquiditat, 20 Prozent Anleihen, 35 Prozent Aktien) werden 40 Prozent in alternative
Anlagen investiert — darunter 15 Prozent Private Equity, 8 Prozent private Kredite, jeweils 4 Prozent Infrastruktur und
Immobilien sowie 10 Prozent Hedge Funds.

Unabhangig vom gewahlten Anlagekonzept k&nnen Privatmarktanlagen mit ihren Vorteilen wie geringeren
Wertschwankungen und attraktiven Diversifikationseigenschaften ein klassisches Portfolio sinnvoll erganzen.

Bitte lesen Sie die fur diese Veréffentlichung geltenden Risikohinweise.


https://secure.ubs.com/global/de/wealthmanagement/insights/chief-investment-office/disclaimer.html

Nicht-traditionelle Anlagen

Nicht-traditionelle Anlagekategorien sind alternative Anlagen wie Hedge-Funds, Private Equity, Immobilien und
Managed Futures (sie werden zusammen als alternative Anlagen bezeichnet). Anteile alternativer Anlagefonds werden nur
qualifizierten Anlegern und nur auf Basis von Angebotsunterlagen verkauft, die Angaben zu Risiken, Gesamtrendite und Kosten
dieser alternativen Anlagefonds enthalten. Diese sollten die Kunden unbedingt sorgfaltig lesen, bevor sie solche Anteile zeichnen und
halten. Eine Anlage in einem alternativen Anlagefonds ist spekulativ und birgt erhebliche Risiken. Erstens sind solche Anlagen keine
offenen Investmentfonds und unterliegen auch nicht den gleichen regulatorischen Auflagen wie diese. Zweitens kann ihr Wert
schwanken, sodass Anleger ihr investiertes Kapital ganz oder teilweise verlieren kdnnen. Drittens kdnnen sich alternative
Anlagefonds in kreditfinanzierten Anlagen oder anderen spekulativen Anlagegeschédften mit entsprechenden Verlustrisiken
engagieren. Viertens sind alternative Anlagen langfristig illiquide, da fur die Fondsanteile in der Regel kein Sekunddrmarkt existiert
und, soweit absehbar, auch kein solcher entstehen wird. Fiinftens sind Anteile an alternativen Anlagefonds typischerweise illiquide
und unterliegen Ubertragungsrestriktionen. Sechstens ist eine regelméssige Information der Anleger ber Kurse und Bewertungen
bei derartigen Anlagen nicht immer obligatorisch. Siebtens sind solche Anlagen steuerlich schwer zu handhaben, und die
Ubermittlung der steuerlich relevanten Daten kann sich verzégern. Achtens schliesslich erheben alternative Anlagefonds hohe
Gebuhren, darunter Management-Gebuhren und sonstige Geblhren und Auslagen, die auf Kosten der Rendite gehen.

Anteile an alternativen Anlagefonds sind weder Einlagen noch von einer Bank oder einem anderen versicherten Einlageninstitut
ausgegebene, verblrgte oder indossierte Schuldverschreibungen, und sie sind nicht durch den Einlagensicherungsfonds (Federal
Deposit Insurance Corporation), den Vorstand der US-Notenbank (Federal Reserve Board) oder eine andere staatliche Behorde
abgesichert. Interessenten sollten sich vor einer Investition in einen alternativen Anlagefonds Uber diese Risiken informieren und sich
Uberlegen, ob sie bereit und finanziell in der Lage sind, diese Risiken tber einen langeren Zeitraum zu tragen. Ausserdem sollten sie
alternative Anlagefonds als Erganzung eines umfassenden Anlageprogramms betrachten.

Zusatzlich zu den allgemeinen Risiken alternativer Anlagen sind mit einer Investition in diese Strategien noch weitere Risiken
verbunden:

e Hedge-Fund-Risiken: Zu den Risiken, die mit einer Anlage in Hedge-Funds einhergehen, zahlen beispielsweise die Risiken
bestimmter Geschafte wie Investitionen in Leerverkdufe, Optionen, Small-Cap-Aktien, spekulative Anleihen («Junk Bonds»),
Derivate, notleidende Wertpapiere, Wertpapiere von Emittenten ausserhalb der USA und illiquide Anlagen.

e Managed Futures: Hier bestehen die fir Managed Futures-Programme typischen Risiken. Beispielsweise verfolgen nicht alle
Manager zu jeder Zeit samtliche Strategien. Zudem kénnen Managed Futures-Strategien stark direktionale Merkmale aufweisen.

e Immobilien: Hier bestehen die fir immobilienbezogene Anlageprodukte und REITs (Real Estate Investment Trusts) typischen
Risiken. Zu den Risikofaktoren zahlen Fremdkapitaleinsatz, unginstige Entwicklung der Gesamtwirtschaft und der lokalen
Marktbedingungen, Anderungen gesetzlicher oder aufsichtsrechtlicher Steuer-, Grundsticks- und Bauvorschriften, Risiken
hinsichtlich eines Kapitalabrufs und bei manchen Immobilieninstrumenten Risiken in Bezug auf die Moglichkeit,
Steuerverguinstigungen geltend zu machen.

e Private Equity: Hier bestehen die flr Private Equity-Anlagen typischen Risiken. Private Equity-Fonds kénnen kurzfristig Kapital
anfordern. Anleger, die einer solchen Anforderung nicht nachkommen, mussen mit erheblichen Nachteilen rechnen, wie zum
Beispiel dem Totalverlust des investierten Kapitals.

e Wechselkurs-/Wahrungsrisiken: Anleger, die in Wertpapiere von ausserhalb der USA ansassigen Emittenten investieren, sollten
beachten, dass Schwankungen des Wechselkurses der Heimatwahrung des Emittenten zum US-Dollar den Kurswert und die
Liquiditat solcher Wertpapiere auch dann in unerwarteter Weise beeinflussen kdnnen, wenn diese Wertpapiere in US-Dollar
kotiert sind. Solche Wertpapiere kénnen zudem weitere Risiken (politischer, wirtschaftlicher oder aufsichtsrechtlicher Art)
bergen, die einem US-Anleger vielleicht nicht von vornherein bekannt sind.
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Grafiken und Szenarien in dem Dokument dienen nur lllustrationszwecken. Einige Grafiken und/oder Performancezahlen
beruhen unter Umstanden nicht auf vollstandigen zwolfmonatigen Zeitraumen, wodurch ihre Vergleichbarkeit und ihre
Relevanz gemindert werden kénnen. Die in der Vergangenheit erzielte Wertentwicklung ist keine Garantie und kein
Anhaltspunkt fur kinftige Ergebnisse.

Dieses Dokument ist unter keinen Umstanden als Rechts- oder Steuerberatung auszulegen. UBS und ihre Mitarbeitenden
erbringen keine Rechts- oder Steuerberatung. Dieses Dokument darf ohne vorherige schriftliche Genehmigung von UBS
weder ganz noch teilweise verbreitet oder vervielfaltigt werden. Soweit gesetzlich zulassig, Gbernimmt weder UBS noch
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